
IHRE AUFGABEN BEI UNS
•	 Beratung und Verkauf für unser Sortiment an 

einen bedeutenden bestehenden Kundenkreis
•	 Neukundengewinnung durch überzeugende 

Präsentation unseres Dienstleistungs-Paketes
•	 Wahrnehmung von spezifischen Key Account 

Tätigkeiten auch in der Deutschschweiz
•	 Sicherstellung des Informationsflusses der 

Marktvorkommnisse an den Innendienst 

DAS BIETEN WIR IHNEN
•	 Sorgfältige Einarbeitung und Integrierung in ein 

motiviertes Team
• 	Selbständiger Verantwortungsbereich in einem 

wachsenden Umfeld
•	 Einen Innendienst, welcher fast das gesamte 

Backoffice für Sie erledigt
•	 Langzeitperspektive in einem bekannten Tradi-

tionsunternehmen mit klaren Führungsstrukturen 
und überschaubaren Organisationsprozessen

DAS BRINGEN SIE MIT
•	 Gastronomische Grundausbildung sowie  

nachweisbare Verkaufserfolge im Aussendienst
•	 Volle Reisebereitschaft über die ganze Woche
•	 Sehr gute Sprachkenntnisse in Französisch und 

Deutsch
•	 Effizienter, teamorientierter Arbeitsstil, sowie  

Verhandlungsgeschick und Abschlussstärke

BEWERBEN SIE 
SICH JETZT!

Anschreiben und Lebenslauf an:
Christian Arnet

christian.arnet@berndorf.ch

oder rufen Sie an:
041 259 21 10

WIR SUCHEN SIE!   

Verkaufsprofi im Aussendienst 
PENSUM 100% / NACH VEREINBARUNG

Berndorf Luzern AG · Industriestrasse 15 · CH-6203 Sempach Station
www.berndorf.ch

Wir sind ein gut eingeführtes, erfolgreiches Unternehmen der Gastronomie-Ausstattungsbranche.
Unser Angebot umfasst ein vollständiges Sortiment für den gedeckten Tisch, die professionelle 
Küche sowie für die Speiseverteilung in Spitälern und Heimen. 

Zum Ersatz unseres langjährigen, vor seiner Pensionierung stehenden Key Account Verantwortli-
chen in der französischsprachigen Schweiz suchen wir deshalb eine engagierte und kontakt- 
freudige Persönlichkeit.


